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PAÍSES BAJOS

1. Geografía 

Ubicación: Estado de Europa 

Occidental, limita con Alemania al 

este y con Bélgica al sur. Sus 

fronteras al norte y al oeste están 

marcadas por el Mar del Norte. 

Superficie: 41.543 km
2
 

Capital: Ámsterdam 

Ciudades importantes: La Haya, 

Róterdam y Utrecht  

2. Marco político 

Las Provincias Unidas de los Países Bajos (del norte) declararon su 

independencia de España en 1579, y a partir del siglo XVII se 

convirtió en una potencia marítima y comercial y durante el 

colonialismo europeo estableció colonias alrededor del mundo. En 

1815 se formó el Reino de los Países Bajos y en 1830 Bélgica formó 

un reino independiente. Países Bajos es miembro fundador de la 

OTAN y de la Unión Europea.  

En octubre de 2010 se completó la disolución de las antiguas Antillas 

Neerlandesas en el Caribe, a través de la cual las islas menores de 

Saba, San Eustaquio y Bonaire se constituyeron en municipios 

especiales de los Países Bajos, y las islas mayores de San Martín y 

Curazao adquirieron el estatus de país autónomo dentro del Reino de 

los Países Bajos, del cual goza Aruba desde 1986. 

 

Según el ranking de países de Freedom House
1
, Países Bajos se 

encuentra entre los países más libres del mundo, en el cual sus 

ciudadanos gozan de muy amplias libertades individuales y de la 

totalidad de sus derechos políticos, con una calificación de 59/60 y 

40/40, respectivamente, con lo cual obtuvo una calificación global de 

99 puntos sobre 100 posibles. 

Fuente: CIA World Factbook; Freedom House 

3. Indicadores sociales 

Principales indicadores sociales de los Países Bajos (2020)* 

Población: 17.280.397 habitantes 

Densidad poblacional: 511,5 habitantes/km
2
 

Tasa de crecimiento poblacional: 0,37% 

Esperanza de vida: 

Total: 81,7 años 

Hombres: 79,5 años 

Mujeres: 84,1 años 

Tasa de natalidad: 11 nacimientos/1.000 habitantes 

Tasa de fertilidad: 1,77 nacidos/mujer 

IDH: 0,933 (muy alto) 

Fuente: The CIA World Factbook; Banco Mundial; PNUD 

(*) Los datos presentados en la tabla se encuentran actualizados al 2020, salvo 

indicación de otros años en las celdas correspondientes. No se incluye datos de 

gasto en educación debido a que el último dato disponible data de 1975. 

 

 

 

                                                      
1 Freedom in the World 2020. 

https://freedomhouse.org/country/netherlands/freedom-world/2020  

https://freedomhouse.org/country/netherlands/freedom-world/2020
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PERFIL ECONÓMICO Y COMERCIAL DE LOS PAÍSES BAJOS

Países Bajos constituye la sexta mayor economía de la Unión 

Europea y juega un papel clave como centro logístico de Europa, con 

lo cual goza de superávit comercial, relaciones industriales estables y 

baja tasa de desempleo.  

La industria se centra en procesamiento de alimentos, productos 

químicos, refinería de petróleo y producción de maquinarias 

eléctricas. La alta tecnología empleada en sus métodos de producción 

la convierten en una economía avanzada capaz de exportar productos 

agrícolas, siendo el segundo exportador mundial de estos bienes, 

además de proveer materia prima para su industria alimenticia. El 

sector de los servicios está dominado por el bancario. El sector 

financiero de los Países Bajos se encuentra altamente concentrado, 

cuatro bancos comerciales gestionan el 80% de las operaciones 

bancarias y la suma de todos sus activos cuadruplica el PIB de los 

Países Bajos. 

De acuerdo con el Foro Económico Mundial (FEM), en el 2019 

Países Bajos fue la cuarta economía más competitiva del mundo 

(82,4/100). Sus pilares con mayor puntaje fueron estabilidad 

macroeconómica, infraestructura, salud de la población y 

capacitación de su fuerza laboral. En la edición especial del Reporte 

de Competitividad Global 2020 del FEM, Países Bajos se encuentra 

en el primer lugar en cuanto a la flexibilidad del mercado laboral, y 

entre los primeros diez en materia de habilidades digitales y marco 

legal en materia digital. 

Fuente: The CIA World Factbook; Foro Económico Mundial; The Heritage 

Foundation 

Principales indicadores económicos de los Países Bajos 

PIB (PPA)
1
 USD 1,035 billones 

PIB – composición por sector 

de origen
1
 

Agricultura: 2% 

Industria: 18% 

Servicios: 80% 

PIB – tasa de crecimiento real
1
 1,8% 

PIB per cápita (PPA)
1
 USD 59.687 

Tasa de inflación
1
 2,6% 

Exportaciones
3
 USD 577.616 millones 

Destinos de las exportaciones
3
 

Alemania 22%; Bélgica 10%; Francia 

8%; Reino Unido 8%; EE.UU. 5% 

Importaciones
3
 USD 514.513 millones 

Orígenes de las importaciones
3
 

Alemania 17%; Bélgica 10%; China 

9%; EE.UU. 8%; Reino Unido 5% 

Saldo de la balanza comercia
l
 USD 63.103 millones 

Tasa de desempleo
1
 2,97% 

Distribución del ingreso 

familiar (índice de GINI)
1
 

28,5 

Deuda pública
4
 54,4% del PIB 

Flujo de inversión extranjera 

directa
4
 

USD 69.700 millones 

Superávit o déficit 

presupuestario
2
 

1,1% del PIB (superávit) 

Moneda  Euro  

Fuente: 1 Banco Mundial (2019) 

 2 The CIA World Factbook (2017) 

 3 ITC Trade Map (2019) 

 4 The Heritage Foundation
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COMERCIO TOTAL DE LOS PAÍSES BAJOS CON EL MUNDO 

Principales productos IMPORTADOS por Países Bajos desde el mundo  Principales orígenes de sus IMPORTACIONES (2019) 

Producto 
Miles de 

USD 

Participación 

(%) 

Combustibles minerales, aceites minerales y productos 

de su destilación; materias bituminosas 
83.384.442 16% 

Máquinas, aparatos y material eléctrico, y sus partes; 

aparatos de grabación o reproducción 
68.551.144 13% 

Máquinas, aparatos y artefactos mecánicos, reactores 

nucleares, calderas; y sus partes 
62.590.581 12% 

Vehículos 30.299.182 6% 

Instrumentos y aparatos ópticos de precisión 26.177.665 5% 

Productos farmacéuticos 18.351.648 4% 

Plástico y sus manufacturas 15.803.628 3% 

Las demás mercancías 209.355.088 41% 

Total 514.513.378 100% 

Fuente: Elaborado por el DECI-DI del MH, con datos del ITC-Trade Map (2019)        Fuente: DECI-DI del MH, con datos del ITC-Trade Map (2019) 

Principales productos EXPORTADOS por Países Bajos al mundo   Principales destinos de sus EXPORTACIONES (2019) 

Producto 
Miles de 

USD 

Participación 

(%) 

Máquinas, aparatos y artefactos mecánicos, reactores 

nucleares, calderas y sus partes 
77.894.143 13% 

Combustibles minerales, aceites minerales y productos 

de su destilación; materias bituminosas 
76.366.055 13% 

Máquinas, aparatos y material eléctrico y sus partes 60.335.675 10% 

Instrumentos y aparatos ópticos de precisión 34.287.999 6% 

Productos farmacéuticos 30.072.648 5% 

Vehículos 25.209.837 4% 

Plástico y sus manufacturas 24.098.591 4% 

Las demás mercancías 249.351.863 43% 

Total 577.616.811 100% 

Fuente: Elaborado por el DECI-DI del MH, con datos del ITC-Trade Map (2019)        Fuente: DECI-DI del MH, con datos del ITC-Trade Map (2019) 

17% 
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22% 
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5% 
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COMERCIO BILATERAL DE PARAGUAY Y PAÍSES BAJOS 

       COMERCIO CON PAÍSES BAJOS COMO PORCENTAJE DEL  

         COMERCIO  TOTAL DE PARAGUAY 

En porcentaje (%) 2015 2016 2017 2018 2019 

Export.NL/Export.Total Py 1,8 0,92 0,94 1,73 1,45 

Import.NL/Import.Total Py 4,34 4,31 3,84 3,59 0,60 

(XNL + MNL) / (Xtotal Py + Mtotal Py) 3,22 2,73 2,62 2,84 0,93 

Referencias: 

-X NL: Exportaciones totales a Países Bajos -M NL: Importaciones totales desde Países Bajos 

-Xtotal PY: Exportaciones totales de Paraguay -Mtotal PY: Importaciones totales de Paraguay 

Fuente: Elaborado por el DECI-DI del MH, con datos del Banco Central del Paraguay (BCP) 

 

BALANZA COMERCIAL DE PARAGUAY CON PAÍSES BAJOS 2015-2019 

 
Fuente: Elaborado por el DECI-DI del MH, con datos del BCP. Serie Detallada de Comercio Exterior 

2015 2016 2017 2018 2019

Exportaciones 154 78 82 157 115

Importaciones 446 420 456 478 75

Balanza Comercial -293 -343 -375 -322 41

M
il

lo
n
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e 
U
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El Reino de los Países Bajos es un socio comercial 

relevante para el Paraguay. En el 2019, las exportaciones 

paraguayas hacia los Países Bajos representó el 1,45% 

del total exportado, mientras que las importaciones desde 

este país representaron el 0,60% del total importado. 

El intercambio comercial entre Paraguay y los Países 

Bajos en los últimos cinco años representó en promedio 

el 2,47% del comercio global de Paraguay. Esto quiere 

decir que la suma total de las exportaciones y las 

importaciones a los Países Bajos con relación a la 

sumatoria de las exportaciones e importaciones a todo el 

mundo representó ese promedio porcentual.  

También en el 2019 Paraguay registró el primer superávit 

comercial en cinco años, por USD 41 millones. 

El 71% de las exportaciones paraguayas hacia los países 

bajos estuvo cubierta por la soja y sus derivados (aceite, 

harina y pellets), seguido por la carne bovina (8%) y las 

semillas oleaginosas (4%). 

Por el lado de las importaciones, la partida aceites de 

petróleo o materiales bituminosos, que comprende los 

combustibles (naftas y gasoil) y lubricantes para 

automotores representaron la mayor porción de las 

importaciones durante los últimos cinco años. No 

obstante, se observa una disminución, y en el 2019 estos 

productos representaron el 33% del total. 
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PRINCIPALES PRODUCTOS PARAGUAYOS EXPORTADOS A PAÍSES BAJOS 2015-2019 (USD-FOB) 

Productos de exportación 2015 2016 2017 2018 2019 

Habas de soja  36.115.564  32.929.749   43.119.624   39.785.266   44.879.617  

Harina de soja, torta y 

demás residuos de la 

extracción de aceite 

86.037.804  14.417.198  9.257.571  44.348.222   37.259.026  

Carne bovina  5.569.558  11.685.409   11.100.678   10.579.409   8.988.139  

Semillas oleaginosas  5.093.014   1.366.642   3.949.960   2.606.907   4.607.366  

Aceite de soja  4.198.330   0   0   16.470.960   2.974.781  

Jugos de frutas  1.786.192   1.909.876   1.998.146   2.806.161   2.843.640  

Azúcar de caña  604.220   3.264.860   1.577.029   3.950.093   2.392.880  

Partes de calzados  0   0   0   1.006.820   2.003.185  

Maní  687.007   1.592.781   1.380.348   4.120.493   1.338.813  

Las demás mercancías 13.809.650 10.683.037 9162.353 30.988.725 8141.337 

Total  153.901.339  77.849.552   81.545.709   156.663.056  115.428.784  

Fuente: Elaborado por el DECI-DI del MH, con datos del BCP. Serie Detallada de Comercio Exterior (2019) 

PRINCIPALES PRODUCTOS IMPORTADOS DESDE LOS PAÍSES BAJOS 2015-2019 (USD-CIF) 

Productos de importación 2015 2016 2017 2018 2019 

Combustibles y lubricantes 

(de petróleo o de material 

bituminoso) 

 144.957.974   180.835.626   317.760.059   283.259.367   24.649.774  

Cerveza de malta  6.274.175   8.833.873   14.693.332   15.683.858   17.199.297  

Barcos y remolcadoras       0   0    59.993  

Tractores  4.146.558   4.463.571   6.250.635   7.987.973   5.179.993  

Papas congeladas  336.041   592.677   1.255.832   1.472.566   1.390.553  

Vehículos especiales (ej: 

Grúas) 
 420.498   89.220   987.396   2.595.283   980.243  

Preparaciones alimenticias  812.750   335.500   525.249   625.624   914.943  

Las demás mercancías 289.459.297 225.309.704 114.884.425 166.723.722 18.093.397 

Total  446.407.293   420.460.171   456.356.928   478.348.393   74.740.176  

Fuente: Elaborado por el DECI-DI del MH, con datos del BCP. Serie Detallada de Comercio Exterior (2019) 
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COMERCIO POTENCIAL ENTRE PAÍSES BAJOS Y PARAGUAY 

Productos de exportación actual con potencial de 

expansión: 

1. Residuos sólidos del aceite de soja: El potencial de 

exportación de USD 26 millones, quedan USD 9,5 

millones por aprovechar. 

2. Carne bovina: Del potencial de exportación de 

USD 1,9 millones, queda un espacio por aprovechar de 

USD 1,5 millones. 

3. Despojos de animales: El potencial de exportación 

es de USD 770.600, queda potencial por aprovechar de 

USD 468.600. 

4. Carbón vegetal: Actualmente se exporta por valor 

de USD 289 mil, queda potencial por aprovechar de USD 

22.500. 

5. Arroz: Resta potencial por aprovechar de USD 

186.800. Las exportaciones actuales rondan los USD 

40.800 

Potencial de exportación de nuevos productos: 

1. Maíz: USD 2,5 millones 

2. Residuos de leguminosas: USD 751.500 

3. Juegos de cables para bujías: USD 236.100 

4. Banana: USD 232.900 

5. Mantas sintéticas: USD 197.700 

 

 

 

 

 



Perfil Económico y Comercial: Países Bajos 

 

 

8 

 

PERFIL ARANCELARIO DE LOS PAÍSES BAJOS 

Aranceles totales aplicados por los Países Bajos
2
 – Año 2019 

 Agropecuarios No agropecuarios Total 

Cobertura de consolidación - - 100 

NMF aplicado, promedio simple 11,4 4,2 5,1 

Fuente: Organización Mundial del Comercio – Perfil Arancelario de los Países Bajos 

 El 100 por ciento del universo arancelario de los Países Bajos está sujeto a aranceles máximos. 

Mientras mayor sea el porcentaje de productos con aranceles consolidados, existe mayor previsibilidad y certidumbre 

para el comercio con una economía, pues se tiene una protección arancelaria bien definida. 

 Países Bajos aplica un promedio de 11,4% a productos Agropecuarios y 4,2% a los No Agropecuarios 

Para los productos agropecuarios (definición de la OMC) el promedio de sus aranceles es de 11,4%; en el caso de los 

productos no agropecuarios, el promedio es de 4,2%. El promedio simple del arancel NMF (Nación Más Favorecida) 

aplicado en el 2019 fue de 5,1%, el cual es igual en todos los países de la Unión Aduanera y más bajo que la región 

de América Latina y el Caribe (que es de 8,9% según la OMC (extraído de https://data.wto.org/). 

Aranceles aplicados por Nigeria, en porcentajes (%) de cantidad de líneas por rango de tarifa – Año 2019 

Distribución de frecuencias Exentas 
0% a 

5% 

6% a 

10% 

11% a 

15% 

16% a 

25% 

26% a 

50% 

51% a 

100% 

Mayores a 

100% 

No Ad 

Valorem 

NMF aplicado en el 2019 para productos 

agropecuarios 
31,7 11,1 17,9 13,4 10,8 8,3 2,2 0,6 32,3 

NMF aplicado en el 2019 para productos No 

agropecuarios 
27,6 35,6 27,9 7,4 1,4 0,1 0 0 0,5 

Fuente: Organización Mundial del Comercio – Perfil Arancelario de la Unión Europea. https://bit.ly/34tLYim  

 El 31,7% de los bienes agrícolas y el 27,6% de los bienes no agrícolas goza de exenciones arancelarias en la Unión Europea. 

Información adicional: Los grupos de productos que enfrentan el promedio de aranceles NMF más elevado son: Productos lácteos (42,2%); Azúcar 

y productos de confitería (26,9%); Bebidas y tabaco (19,8%); Cereales y preparados (18%); y Productos animales (17,2%). 

 

 

 

                                                      
2 Al pertenecer los Países Bajos a la Unión Aduanera de la Unión Europea, el perfil arancelario se encuentra unificado. 

Glosario 

Consolidado final: Nivel 

máximo de derecho de 

aduana. El país se 

compromete a no aplicar al 

producto en cuestión, un 

arancel que sobrepase el nivel 

consignado en la Lista. 

NMF Aplicado: Arancel 

aplicado efectivamente a las 

importaciones, que excluye 

los aranceles preferenciales 

previstos en acuerdos de libre 

comercio. 

https://data.wto.org/
https://bit.ly/34tLYim
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ANEXO 

Nota metodológica sobre el Comercio Potencial

Los datos del Comercio Potencial entre Paraguay y el país cuyo perfil se 

presenta, son calculados mediante la herramienta Export Potential Map (EPM) 

del Centro de Comercio Internacional (ICT)
3
. 

 

 
Esta herramienta predice el valor esperado del comercio entre dos países con 

un modelo económico que combina: 

1. La oferta del país exportador 

2. La demanda del mercado objetivo, y 

3. Las condiciones de acceso a este mercado objetivo 

Algunos puntos importantes a considerar para la interpretación de los datos: 

 Los valores de exportación potencial son proyecciones que corresponden a 

los valores esperados para dentro de 5 años. Para ello, utiliza los valores 

esperados del PIB per cápita de los países para los próximos 5 años. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 El valor de exportación potencial del producto k ofrecido por el país i hacia 

el mercado j, en dólares, se calcula como: oferta × demanda (corregida por 

acceso al mercado) × facilidad de comercio bilateral. 

                                                      
3 Siglas en inglés de International Trade Centre. http://www.intracen.org/ 

 La oferta se basa en la cuota de mercado proyectada, así la participación 

de las exportaciones del país i en las exportaciones totales del producto k, 

multiplicado por el crecimiento esperado del PIB del exportador. Está 

corregido por la posibilidad de re-exportaciones y por condiciones de acceso 

al mercado. 

 La demanda del mercado se basa en importaciones proyectadas, así la 

demanda del mercado j por el producto k, aumentado por el crecimiento 

esperado de la población y el crecimiento esperado del PIB per cápita. El 

indicador también considera la ventaja arancelaria en el mercado objetivo y 

la distancia bilateral comparada con la distancia promedio sobre la cual el 

mercado objetivo usualmente importa el producto. 

 La facilidad de comercio se basa en la proporción del comercio actual 

entre el exportador i y el mercado j para productos con potencial, relativo al 

volumen del comercio hipotético entre ellos si el exportador i tuviera la 

misma cuota en el mercado j que tiene en el mercado mundial. 

 Los análisis de la proyección de la oferta y de la demanda se basan en un 

promedio de los flujos comerciales de los últimos 5 años. 

 EPM basa sus datos de comercio de productos tomando 6 dígitos (nivel 

subpartida) del Sistema Armonizado de Clasificación y Codificación de 

Mercancías (SA). 

Para más información sobre el modelo del EPM, visite: 

https://exportpotential.intracen.org/es/resources/learning/glossary 

Para ver una lista de preguntas frecuentes y sus respectivas respuestas, visite: 

https://exportpotential.intracen.org/es/resources/learning/faq 

Documento de la metodología de evaluación de potenciales de exportación y 

de diversificación del ITC (solo inglés), disponible en: 

https://umbarco.exportpotential.intracen.org/media/1089(epa-

methodology_141216.pdf 

Paraguay 

(País i) 
Producto k Países Bajos 

(Mercado j) 

http://www.intracen.org/
https://exportpotential.intracen.org/es/resources/learning/glossary
https://exportpotential.intracen.org/es/resources/learning/faq
https://umbarco.exportpotential.intracen.org/media/1089(epa-methodology_141216.pdf
https://umbarco.exportpotential.intracen.org/media/1089(epa-methodology_141216.pdf

